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白象方便面“出圈”
事件：“土坑酸菜”事件曝光后，多家方便面企业受到影

响，但白象方便面却受到消费者的青睐。在白象食品的天猫

旗舰店和京东自营旗舰店里，不少产品已经缺货，可下单购买

的产品也大多为预售状态。为此，白象食品在其网店公告称，

将全力生产争取最快速度发货，并提示消费者吃多少买多少，

不要浪费。

点评：继鸿星尔克后，白象成了又一个享受到“野蛮消费”

待遇的国货。创建于 1997 年的白象在国内方便面市场算不

上抢手。相关数据显示，2020年，其市场份额仅为 7%，排在康

师傅、统一和今麦郎之后。在许多线下超市，甚至难以看到白

象方便面的身影。业内人士也表示，目前白象方便面主要“活

跃”在三四线城市。

既然有了相同的走红路线，与鸿星尔克一样，白象也将面

对同样的问题：是否能借此翻身？

疫情发生后，以方便面为代表的传统速食产品重新迎来

风口。不过同时期，自热火锅、螺蛳粉、速食米粉等网红品牌

不断出现，方便面品牌也面临着不小的挑战。就白象而言，想

要赶上领先者的脚步，需要在产品、营销渠道、品牌建设等多

方面做文章，这是一个系统性工程，热度褪去之后，还需要白

象做出长时间的努力和改变，才有可能实现翻盘。

多家酒店推出网课房套餐
事件：受不断反复的疫情影响，许多学生仍需在家学习。

近日，多家酒店推出了“网课房”套餐。该套餐包含从周一入住

到周五下午6点的客房，每间房须有一位成年监护人陪同办理

入住。此外，在携程平台上，也有一批“网课房”套餐陆续上线。

点评：疫情发生后，商务出行和旅游的人数大幅减少，各

酒店的经营也因此受到影响。此时推出“网课房”服务，是酒

店行业的自救举措。就需求端来看，孩子居家上“网课”,部分

双职工家庭难以保证一日三餐的供给，也无法监督孩子的学

习过程和效果。这种情况下，如果能有防疫、餐饮等各方面条

件都过关的场所提供托管服务，确实能一定程度上解决家长

的难题。

不过，作为一种新商品，“网课房“套餐”也存在着孩童安

全、酒店工作人员是否可以辅助学生学习的问题与风险，这也

需要酒店相关部门在规章制度方面进一步完善。

达能加入气泡水竞争
事件：3月 17日，达能宣布通过其旗下饮料品牌脉动推出

“灵汽”气泡水饮料，这也是达能饮料的首款气泡水产品。目

前在京东、天猫已经开始铺货上架，一瓶 480 毫升售价约 6.6

元左右，与市场主流气泡水价格相当。

点评：作为营养品及食品巨头，达能通过收购乐百氏曲线

进入中国包装饮料市场。从 2016年起，更多运动饮料的出现

让脉动的销量出现了拐点，再加上茶饮料、苏打水饮料的竞争

力加强，达能中国开始遭遇发展瓶颈。

然而，在此刻加入气泡水“混战”，达能中国面对的是比

当年脉动问世时激烈百倍的竞争。自 4 年前元气森林出现，

可口可乐、农夫山泉等各大品牌早已跟进推出气泡水产品。

无论是大型商超、便利店还是街边小店，都已被各种名字各

异的气泡水占领了货架或冰柜。虽然从预测数据看，中国无

糖饮料的市场规模还有进一步攀升的空间，可这样的空间是

否能被近 20 年没出过新品的达能中国瓜分，目前还真要打

个问号。 （驼驼）

阅 读 提 示
歇业制度相当于为市场主体“停机保号”，保留了“身份资格”，让经营者能够“喘

口气”，为短期经营困难企业纾困，留足“喘息休养”的空间，营造更加透明、公平、公

正的法治化营商环境。

本报记者 黄仕强

经过近两个星期的思想斗争，重庆一家

广告传媒公司的老总李东，做出了让公司歇

业的决定，“我准备利用歇业的这段时间，捋

清经营思路，再给自己‘充充电’，让企业‘喘

口气’后再出发”。

采访中，李东告诉记者，自己大学毕业

后，和几个好友一同创办了这家公司，就在大

家对企业未来发展充满信心之时，突如其来

的疫情打乱了一切。

符合市场主体期待

“疫情对公司经营产生很大影响，加上今

年市场不景气，公司已经快 2 个月没有业务

了，很多员工陆续离职了。”3月 18日，心事重

重的李东，缓缓打开了公司大门，看着空荡荡

的工位和挂在墙上的团队合照，他发出无奈

叹息。

“我们靠着以前积累的客户资源苦苦撑

了两年，但现在确实坚持不下去了。”李东坦

言，他原本去年就准备关停公司，但无意间在

网上看到“歇业备案”政策，这让他重新燃起

希望。

李东口中的“歇业备案”政策源自今年

3 月 1 日起施行的《市场主体登记管理条例》

中首设的歇业制度，依托该制度，市场主体

可自主决定“休眠”。

记者了解到，由于疫情发生以来，部分市

场主体因受疫情影响，暂时无法开展经营活

动，但仍有较强的经营意愿和能力，为了应对

这种情况，歇业制度应运而生。

“《条例》正式施行后，全国各省市有不

少准备退市的民企转而办理了歇业。”重庆

市场监督管理局相关工作人员表示，歇业

制度相当于为市场主体“停机保号”，保留

了“身份资格”，让经营者能够“喘口气”，打

破了以往“一刀切”的注销退市模式，为短

期经营困难企业纾困，留足“喘息休养”的

空间。

为企业留足“喘息”空间

那么，歇业与停业有什么不同呢？

“给公司办理歇业对我来说是一个折

中的办法。”李东表示，歇业意味着他不用

再依照法律规定进行注销，能够继续保有

企业名称、商标，扛过困难期后，可以直接

开始营业。

北京德恒（重庆）律师事务所律师李建介

绍，按照《公司法》规定，公司成立后无正当理

由超过六个月未开业的，或开业后自行停业

连续六个月以上的，可以由登记机关吊销营

业执照，企业被吊销营业执照后，应当解散或

办理注销登记，这也意味着企业被按下了“终

止键”。

在李建看来，市场竞争的不确定性往往

导致企业经营状况多变。以往企业面临经营

困难时，大多“咬牙硬挺”或“破产清算”，如今

引入歇业这个“第三种形态”，意味着市场主

体多了按“暂停键”的选择，这也为经营困难

的企业提供一个缓冲期。

李东以自家企业为例给记者算了一笔

账，企业歇业一年可节省开支 80余万元。

“这段时间，我也意识到企业经营模式应

该有所改进，准备用一到两年的时间提升自

己。”李东说，企业办理歇业后，他准备好好

“喘口气”，争取早日东山再起。

记者注意到，和李东有类似想法的企业

负责人不在少数。《条例》正式施行的第二天，

重庆金牌管家家政服务有限公司法定代表人

便来到重庆渝中区市场监督管理局登记窗

口，提交了企业歇业备案材料。

据了解，该企业主要从事家政服务行业，

疫情发生后，业务量大幅下降，企业的正常经

营活动受到影响。就在企业左右为难之时，

歇业制度为其提供了“两全”选择。

“企业若不注销，每个月各种成本，压得

我喘不过气来。若是注销了，就算熬过困难

期，企业却没有了。企业经营就像长跑，在半

路上‘喘口气’后再出发，远比从起跑线上开

始容易。”该企业相关负责人表示。

国家市场监管总局登记注册局局长杨红

灿表示，建立歇业制度，目的就是为给经营困

难的企业提供一个缓冲性的制度选择，从而

激发市场活力，降低市场主体维持成本，助企

纾困。

“歇后监管”不能留“盲区”

市场主体有活力，市场经济才能有动力。

采访中，多位业内人士均认为，歇业制

度是《条例》最为突出的制度创新，是我国现

有登记制度的丰富与补充，有利于中小企业

持续经营，也为有关部门出台帮扶政策提供

了制度基础。

“在当前疫情防控的大环境下，歇业制

度属于市场退出机制的补充和完善，但也不

能一‘歇’了之，‘歇后监管’更不能留‘盲

区’。”李建认为，接下来，相关部门应当强化

监管力度，建立完善好配套制度，防止个别

企业借机浑水摸鱼。

中国人民大学法学院教授刘俊海认为，

市场主体登记管理制度再好，倘若束之高

阁，也难以实现既定目标。《条例》的法律效

力取决于登记机关能否做好动态跟踪、日常

巡查、行政指导等相关服务，也取决于市场

主体能否自律。

刘俊海说，市场主体歇业制度的落地生

根需要税务部门、人力资源部门的通力配

合，也离不开相关监管部门的同频共振，更

离不开社会各界的共治、共管。

重 庆 市 工 商 业 联 合 会 相 关 负 责 人 表

示，登记机关要做好日常巡查，监管部门

及 行 业 协 会 要 建 立 良 性 联 动 机 制 ，设 立

“诚信台账”，及时查处、打击违反登记制

度行为，让制度真正服务于诚实守信的经

营者，营造一个更加透明、公平、公正的法

治化营商环境，畅通企业从歇业到再出发

的通道。

企事录G
受疫情影响，部分企业虽暂时无法开展经营活动，但仍有较强的经营意愿

和能力。为了应对这种情况，歇业制度应运而生

从“终止键”到“暂停键”，歇一歇再出发

推广应用二氧化碳利用与封存新技术，实现经济效益与生态效益双赢

为二氧化为二氧化碳找个碳找个““新家新家””
本报记者 张玺 本报通讯员 马莹

近日，大港油田公司正在为一项“双碳”

重点工程开展准备工作。

按照规划，这一工程将着力打造具有大

港油田特色的二氧化碳捕集、碳利用与碳封

存全流程的产业化新模式。

大港油田公司执行董事、党委书记赵贤正

说：“在实现碳达峰、碳中和的进程中，大港油

田正创新应用二氧化碳驱油与封存新技术，迎

来绿色低碳高质量发展的转型新阶段。”

吞吐新技术变废为宝

作为开发超过 50年的老油田，大港油田

已经开发的普通稠油油藏普遍面临单井产

量低、含水率高、开发效果差等问题，大量低

产低效井无法通过常规技术措施实现有效

增产。

据介绍，板桥油田是大港油田中早期的

产油“明星”，经过 40 余年的开发，部分稠油

油藏进入开发瓶颈期，急需寻找到提高原油

产量的新途径。

板桥油田 62-36k 井就是一口典型井。

2020年 3月，依靠二氧化碳吞吐新技术，该油

井完成了逆袭，日产能力增加一倍以上，达到

7.7吨，并保持稳产达产。

与此同时，板桥油田实施该项技术的另

外 25口井增油降水效果也十分明显，平均单

井日增油 4.5 吨，年累计减少采出水近 50 万

立方米。

大港油田公司总经理、党委副书记周立

宏说：“利用二氧化碳捕集、利用与封存新技

术，将二氧化碳注入地层，不仅增加了原油产

量，同时实现了二氧化碳的埋存，实现了环境

保护与原油效益开发共赢。”

自 2018 年起，大港油田开展二氧化碳吞

吐技术先导试验，将二氧化碳注入稠油井，使

原油黏度大幅降低、体积膨胀增加弹性驱动

能，提高了原油流动性能并改善油水流度比，

有效改善稠油井低产低效的生产现状。此举

将稠油油藏这样的难动用储量变为优质储量

的同时，实现了二氧化碳的地质封存。“化工

企业捕集、油田驱油利用，使二氧化碳有了

‘新家’，将二氧化碳‘上天为害’变为了‘入地

为宝’。”

截至目前，大港油田累计实施二氧化碳

吞吐 260 余井次，综合利用二氧化碳 11 万余

吨，累计增油 14万吨。

应用的大跨步

从 2018 年开始的二氧化碳吞吐技术先

导试验，到 2019年实施 11井次的扩大推广试

验，再到如今 260余井次的规模化推广，二氧

化碳吞吐新技术在大港油田稠油井实现了应

用的大跨步。

不只如此，大港油田公司油气开发处副

处长周建文介绍，在稠油井逐步实施二氧化

碳吞吐新技术规模应用的同时，大港油田研

究团队积极开展致密油油藏二氧化碳驱油与

埋存产业化模式的研究，形成了一套具备现

场实施条件的碳捕获、利用、封存与提高采收

率技术体系。

去年 4 月，在叶三拨油田叶 21 断块致密

油藏现场实施 2口井二氧化碳碳驱油碳埋存

试验，2口注气井实现二氧化碳注入量 11553
吨，进行了有益探索，验证了技术可行性，标

志着大港油田特色碳捕获、利用、封存与提高

采收率关键技术体系初步形成。

选择对叶三拨油田致密油藏实施碳驱油

碳埋存试验，是大港石油人科技与智慧的一

次“亮剑”。

大港油田三次采油企业技术专家王晓燕

说，立足叶三拨油田，大港油田攻关团队又提

出了“二氧化碳＋”增产复合技术，相继探索

了二氧化碳气驱＋纳米水驱油、二氧化碳气

驱＋化学剂驱油等一批新技术。

打造封存利用“升级版”

资料显示，每 100万吨二氧化碳实现地下

封存，减排量就相当于植树近 900万棵，或者

近 60万辆经济型轿车停开一年。二氧化碳实

现地下封存生态效益显著。但是，二氧化碳

被注入油层后，只有 50%至 60%被永久封存于

地下，剩余的则随着油田伴生气返回地面。

为了打造二氧化碳封存利用“升级版”，促

进二氧化碳技术的可持续发展，大港油田开发

出二氧化碳吞吐产出气分离、回收及回注工

艺。该项具有自主知识产权的“碳捕获”技术

装置日前建成，并荣获 2021年“共筑梦想、创

赢未来”绿色产业创新创业大赛全国一等奖。

滨港公司经理庞玉山说，这项技术可将

产出气中天然气和二氧化碳分离提纯至 90%
以上，天然气回收率达 95%，通过“液化回收”

工艺进行再利用，实现二氧化碳零外排，有力

支撑二氧化碳增产技术向能源与环境双赢循

环经济模式延展。

本报讯（记者刘友婷 通讯员李宇 司徒嘉玲）3 月 7 日，

深圳新增开通一批服务企业定制巴士线路。线路主要覆盖

南山科技园、龙岗坂田科技园等片区，为企业集聚的园区

（片区）员工提供无忧通勤服务。新增线路开通后，服务企

业的定制巴士每日开行 207 班次，保障近万余名企业员工

通勤。

记者了解到，为了解企业交通出行的困难需求，深圳巴士

集团、东部公交等公交运营企业定期前往各大商业、工业园区

开展需求调研工作，线下收集出行需求，主动为企业员工出行

提供解决方案。

TCL 科学园国际 E 城位于南山区同乐村附近，由于周边

交通资源较少，员工上下班通勤非常不便。了解到通勤不便

的情况后，巴士集团主动对接TCL车管部门提供解决方案，在

去年开行 14 条线路的基础上，近期又增开了 2 条线路。目前

已为其开通了 16 条商务定制线路，共 24 个班次，日均运送乘

客约 900人次，极大的方便了企业员工通勤。

优点巴士与 e 巴士均有专门的 APP 平台软件，直接收集

企业乘车需求，并与用户企业直接对接。通过巴士集团、东部

公交等公交运营企业在深圳市常规公交及预约出行领域所积

累的服务口碑，形成了品牌效应，吸引企业主动上门对接需

求。企业用户只需根据所在企业内部公布的乘车流程，在本

企业规定的乘车时间，至本企业指定的乘车地点即可上车，有

车即上，无需预约。

据介绍，定制巴士作为一种点对点的集约化公交服务，乘

客相对固定，并且能在乘客预约人数较多时及时增派运力，能

有效控制车厢内乘客间距，减少不必要的外界接触，降低交叉

感染风险，保障了疫情下企业员工的通勤需求。

为确保定制线路运营安全有序，深圳巴士集团、东部公

交等运营企业均对驾驶员进行严格岗前培训，提前安排驾驶

员熟悉线路情况。同时持续对营运车辆进行细致全面的消

杀工作，做到“一趟一消杀”，严格落实驾驶员、乘务员佩戴口

罩上岗，严格实施岗前体温检测制度、定期核酸检测等各项

防疫要求。此外，运营企业还可以通过大数据分析和车辆实

时视频监控系统，科学安排调配运力，以便及时降低车厢内

的人数。

根据巴士集团、东部公交开展的用户回访评价调查，“优

点巴士”“E巴士”受到了各大园区（片区）企业的普遍好评，华

为、TCL 等企业负责人表示，这种定制包车服务，能为企业每

日通勤员工提供安全、便捷的出行方式，减少了疫情传播风

险，还具备了运行准时、一人一座等优质服务，同时为企业降

低了用车成本、解决了企业员工高峰出行问题。

降低交叉感染风险，保障疫情下的通勤需求

点对点定制巴士让企业员工无忧通勤
3月 20日，江西省瑞昌市华瑞（中国）

缝纫线有限公司车间内一派繁忙景象，工
人们正在生产线上赶制订单。该公司目前
是江西省纺织行业全流程自动化、智能化
的纺纱生产线标杆企业。随着生产线智能
化升级改造完成，新的生产线已实现生产
全流程的工序连续化、生产自动化，技术控
制智能化。
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从“织造”到“智造”


