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据报道，近日浙江正式启动了“千名‘乡村 CEO’培

养计划”，首期招收的 100名“乡村 CEO”学员迎来为期 9

个月的培训期。他们将通过基地实训、驻村实训、远程教

学、互访学习等方式，就如何经营乡村接受更为系统化的

培养。

所谓“乡村 CEO”，是对农业经理人这一职业的形象

称呼，是指在农业经济合作组织中，从事农业生产组织、

技术支持、产品加工与销售等管理服务的人员。2019

年，人社部等部门发布的新职业中就将其囊括在内。

2019 年，浙江省杭州市余杭区广发“英雄帖”，前后

引进了 22 名“乡村 CEO”，首开引入农业经理人的先

河。很快，有“乡村 CEO”的村庄发展速度和各项指标

明显高于其他村，显示出勃勃生机。由此，这一新兴职

业迅速火遍全国，成为推进乡村产业振兴和人才振兴的

有力助推器。

不少乡村地区发展相对滞后，原因之一就是人才匮

乏。缺少懂经营、会管理的人才已成为制约乡村经济社

会进一步发展的瓶颈。乡村新业态的蓬勃发展及大量的

市场主体往往苦于没有具备策划与营销能力、对市场化

有合理的判断能力的人才而陷入困境。

专业的人做专业的事才能取得事半功倍的效果。从

近几年的实践来看，“乡村 CEO”活跃在农业生产的各个

领域，以先进经营理念和科学技术，运营各种生产要素和

资源，组织和管理规模化、集约化农业及其他专业化的生

产形式，使得营业收入和村民所得显著增加。

此外，“乡村 CEO”也是一些青年才俊和乡村之间的

“双向奔赴”。数据显示，“乡村 CEO”群体近三成是 35岁

以下的青年，他们是最富有活力和创造性的人群，而农村

则具有广阔的创新空间和发展平台，二者不仅互相契合，

而且往往能相互成就。

不过，由于各地的资源禀赋、发展模式以及发展程度

不尽相同，因此农业经理人的待遇和处境各不相同，一些

“乡村 CEO”也面临着水土不服、与乡民不睦等困境，这

些还亟待乡村探索路径逐步解决。

人才是第一资源，实现乡村振兴需引入“乡村 CEO”

这样的智慧“外脑”。只有越来越多的人才走向乡村、扎

根乡村，盘活经营，乡村持续繁荣才有可能。对于乡村来

说，要想收揽更多优秀的“CEO”，增加经济效益，除了保

障收入以外，还尤其需在制度层面加强顶层设计，以机制

创新盘活人才资源。
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乡村振兴需引入智慧“外脑”

本报讯（记者王鑫 方大丰 通讯员李合

锋）“如果没有这个政策的帮助，我都撑不到

现在。”52 岁的喻第仁，从事风钻工作 20 余

年。加入湖南省尘肺病农民工救治救助惠民

项目后，不仅得到了有效治疗，缓解了症状，

还减轻了经济负担。

2017 年初，湖南率先开展尘肺病农民工

基本医疗救治救助惠民项目，创新提出提高

医保报销比例、降低医疗总费用、实施财政专

项救助的“一提一降一助”举措，对无责任主

体的尘肺病农民工实施基本医疗救治救助，

特别是对建档立卡贫困户实现基本医疗救助

救治全覆盖、全免费。

“一提一降一助”举措，“一提”是指将救

治救助纳入城乡居民医保单病种付费，提高

医保报销比例至 65%以上；“一降”，即出台尘

肺病农民工临床诊疗规范，明确基本医疗救

治救助对象、诊断依据、临床路径、治疗方案，

降低医疗总费用；“一助”，指设立专项救助资

金，对患者实行补助。

2021 年起，湖南民政部门将符合条件的

困难尘肺病农民工纳入基本生活救助范围，

对符合条件的尘肺病农民工发放困难残疾人

生活补贴和重度残疾人护理补贴，以减轻尘

肺病农民工的生活负担。

尘肺病是终身性致残疾病，需要长期康

复治疗，医疗费用较大，患者日常生活往往受

到严重影响。尘肺病农民工救治救助惠民项

目的实施，在减少灾难性卫生支出和因病致

贫方面发挥了重要作用。

经过 6 年的实施，惠民项目取得了明显

成效，救助了大量尘肺病农民工，减轻了他们

的医疗负担。这 6 年，按照“应保尽保、应治

尽治、应助尽助”原则，湖南省定点机构共救

治救助尘肺病农民工 11.52万人次，其中建档

立卡贫困户 4.17 万人次，占比 36.2%。在全

部住院费用中，医疗保险累计支付 6.1 亿元，

占住院总费用的 66.5%；专项救助资金累计

支付约 2.6亿元。

截至 2022 年 12 月 31 日，尘肺病惠民项

目累计诊断尘肺病 29149 例。年度新增诊断

人数从 2017 年的 8311 人，持续下降至 2022
年的 3483人。按照预测，2027年新增诊断人

数为 545人。

本报记者 黄榆

9 月的云南雨量充沛，楚雄州南华县的

各种野生菌也破土而出，马街镇锈水塘村民

纷纷上山捡菌子拿到市场上售卖，野生菌成

了当地村民增收致富的又一项绿色产业。

占据全国野生食用菌交易 80%的市场份

额，是云南作为“菌子王国”的底气。在野生

菌交易繁荣的同时，捡菌、洗菌、直播卖菌等

新职业也十分火爆。

“红伞伞”变成致富“金伞伞”

最近，马街镇锈水塘村村民从务工地赶

回家中，家家户户都忙了起来。清晨 5点多，

村民麦军和媳妇就背着竹篮、带上干粮出发

上山捡菌子了。夫妻俩穿着雨衣，细心地在

山林里寻找大自然的馈赠。他们小心翼翼地

将一朵朵菌子捡进竹篮里，背到山下的野生

菌收购点销售。目前，锈水塘村境内能捡到

葱菌、大红菌、牛肝菌、羊肝菌、松毛菌等可食

用野生菌品种。

“我和老公 6月初就从桂林回到老家，每

年 6 月到 9 月都会上山捡菌，今年雨水好，菌

子也就多了，估计今年我们捡菌子能有 2 万

元左右的收入。”麦军的媳妇李惠芬高兴地

说，“我们哀牢山上这种带着‘红伞伞’头顶着

艳丽中国红的大红菌是秘境哀牢山给马街人

民的馈赠，不仅无毒还是补血圣品，晒干之后

一公斤能卖 1000多元呢，像我们锈水塘村委

会的农户，每年可以通过捡红菌增加 1 万元

的收入，是大家增收的致富菌。”

野生菌产量大、获利不小，不少农民当上

了“野生菌经纪人”，加入收购加工的行列。韩

建华就是其中之一，每到菌子上市的季节，他

都会与家人一起在羊街镇各村分点收购新鲜

的菌子，经简单加工处理后就可以鲜菌和烘焙

干片两种方式出售，品种不同、价格不等，“我

每年都要收 15吨左右。牛肝菌每公斤收购价

20元，红葱每公斤 60元，白葱每公斤 50元，后

期价格可能还会上涨。”韩建华说。

职业洗菌人日收入300元

云南木水花野生菌交易中心热闹非凡，

从门口到市场最里端，都摆满了野生菌和各

种农副产品。除了摊位上的顾客络绎不绝，

市场里代洗菌的商铺同样人来人往。

在每家代洗菌的商铺门口，都摆放着几

个大型塑料筐和高压水枪。多名洗菌人分工

明确，有的只负责清洗，有的负责挑拣。挑拣

菌子的多为女性，年龄在 35~55岁之间，她们

人手一块小刀片，将野生菌上的泥土和烂掉

的部分刮去，动作熟练。经过挑拣的野生菌，

被放进干净的塑料筐中。这时，清洗人员就

会一只手拿着高压水枪控制水量，另一只手

翻洗野生菌。四五分钟后，干净的野生菌就

可以装进袋子送到顾客手中。

“我平时送快递，每年 6~9月就回老家易

门收菌子，运来昆明批发销售野生菌，从去年

开始经营着一家专业洗菌公司，最近平均每

天要洗 200 公斤左右的野生菌。”曹正军说，

“我和村里的四个发小合作，最近野生菌上市

量大，买的人也很多，我们每天从早上 8点忙

到晚上 11 点。按 1 公斤收费 3 元~4 元算，平

均每天能赚 600元~1000元，仅靠洗菌这一项

业务，每月可增收 2万元左右。”

“2 公斤的牛肝菌，我半个小时就能完成

挑拣洗切和打包。忙的时候，我一个人一天

能清洗 50 公斤以上的菌子，每天能挣 300 多

元。”杭女士一边接受采访，一边熟练地将菌

子表面的泥土用小铁片刮掉，再把野生菌放

入筐内，接着在大箩筐中用高压水枪不断冲

洗根部的泥土，整个过程耗时 30分钟。

洗菌服务主要包括野生菌挑拣、清洗、切

片以及打包等业务。目前，在云南木水花野

生菌交易中心像曹先生这样提供洗菌服务的

商户有五六家，每年可带动约 200 人从事洗

菌工作。

直播带货引领消费新潮流

“鸡枞菌无毒，味道鲜美，煲汤或炒青椒

鸡枞菌都是佳肴。”记者在云南木水花野生菌

交易中心看到，野生菌直播带货火热，引领消

费新潮流。

“我家最开始在这里卖菌子的时候都还

没有这个市场。”30 岁的侯永宇是市场里卖

菌子的人中少见的年轻人，他是“菌二代”。

候永宇的父亲是木水花野生菌市场卖菌的第

一代人。

随着时代的进步，侯永宇进行菌子售卖

时已经与父辈有所不同，“直播带货”是属于

这个时代独有的方式，除了自家野生菌的售

卖，他也在对其他云南土特产、对交易中心进

行宣传推广。

在木水花野生菌交易中心的顺丰快递工

作人员介绍，目前发往北上广的野生菌多一

些。“正常的话今天发货明天就能到，很快

捷。7月下旬到 8月是高峰期，一天能有七八

百件，我们收入也要比平时高出一些。”

据悉，野生菌直播带货不仅给消费者带

来了便利，也促进了野生菌产业的发展。通

过直播平台，野生菌商家可以直接与消费者

互动，推广自己的品牌和产品，打破了传统

销售渠道的限制。同时，野生菌直播带货还

为小型野生菌生产者和农民提供了更多的

销售机会，帮助他们扩大市场影响力并增加

收入。

野生菌经纪人、职业洗菌人、卖菌主播……

野生菌交易繁荣带火周边新职业

6年惠及 11.52万人次

湖南建立尘肺病农民工救治救助长效机制

海南补缴阶段性缓缴社保费将于年底截止
本报讯（记者赖书闻）日前，记者从海南省社会保险服务中

心获悉，为避免申请缓缴的单位和灵活就业人员错过补缴期，省

社保中心发布补缴阶段性缓缴社保费将于 2023年 12月 31日截

止的通知。

通知表示，以个人身份参加职工基本养老保险的个体工商

户和各类灵活就业人员，2022年度未缴费月份可于 2023年 12
月31日前进行补缴，缴费基数在2023年海南省个人缴费基数上

下限范围内自主选择，缴费年限累计计算。

对申请缓缴企业职工基本养老保险费、失业保险费和工伤

保险费的用人单位，按规定最迟于 2023年 12月 31日前补缴到

位，在此期限截止前补缴的，免收缓缴期间滞纳金。缓缴期间，

职工申领养老保险待遇、转移社保关系或死亡的，企业应先为其

补齐缓缴的社会保险费。缓缴企业依法注销的，应在注销前补

齐全部缓缴的社会保险费和其他所欠缴的社会保险费。

据相关人士介绍，灵活就业参保人员可凭本人身份证（居

住证）或者社保卡到当地社保经办机构办理，还可以登录“海南

社保医保公共服务平台”个人服务板块线上自助办理；申请缓缴

的用人单位可根据自身实际，于 2023年 12月 31日前到当地社

保经办机构采取逐月或一次性补缴的方式办理补缴申报。

高铁工地上
38对新人举行集体婚礼

9月 19日，在成达万高速铁路蓬安县
燕山寨隧道口的施工现场，新人在参加集
体婚礼。

当日，在成达万（成都经达州至万州）
高速铁路四川省蓬安县燕山寨隧道口的施
工工地，来自中铁三局五公司各建设工地
的38对新人，身着中国传统婚礼服饰参加
集体婚礼。

新华社记者 江宏景 摄

制作月饼迎中秋
9 月 19 日，在安徽省黄山市徽州区澄塘村一家月饼作

坊，工人展示刚刚烘烤出的火腿土月饼。
中秋节临近，各地月饼加工企业忙着生产月饼，供应节

日市场。 新华社发（施亚磊摄）

本报讯（记者刘旭）辽宁大连一家装修公

司与职工高明等 4 人达成和解后，拒不履行

义务，还变更法定代表人，高明等 4人申请强

制执行后公司账户没有一分钱。近日，大连

市沙河口区人民法院发出执行裁定书，追加

装修公司两名股东为被执行人。

高明等 4人先后到大连这家装修公司打

工，未签订劳动合同、未缴纳工伤保险。2021
年 12 月，装修公司与高明等 4 人在大连市沙

河口区人民法院达成调解协议，装修公司给

付高明等 4 人停工留薪期间工资 9500 元，并

给付一次赔偿金 18万元。之后，装修公司只

给付工资 9500元，剩下的 18万元以各种理由

推诿，一直未付。其间，公司还向当地市场监

督管理部门申请变更企业法定代表人，有逃

避执行嫌疑。

无奈之下，高明委托北京市盈科（大连）

律师事务所律师王金海、梁照强进行调查，发

现装修公司股东贾某、李某存在抽逃注册资

金问题，向大连市沙河口区人民法院申请追

加装修公司两个股东为被执行人，法院受理

了高明的申请，并公开开庭进行审理。

经律师持法院出具的律师调查令调查，

发现装修公司注册资金 100万元。股东贾某

出资 85万元，注册资金打入公司账户后不到

两天便转走；股东李某出资 15 万元，注册资

金打入公司账户后第二天便转走，导致公司

账户上没有一分钱。股东贾某、李某称，注册

资金确实已经打入公司账户，公司将注册资

金转走的行为系用于正常经营，并非又回到

自己账户，不存在抽逃注册资金问题。

法院经审理后认为，依照法律规定，公司

成立后，通过虚构债权债务关系将股东的出

资转出或利用关联交易将股东的出资转出或

未经法定程序将出资抽回的行为，属于抽逃

出资，应当在抽逃出资限额内承担对工伤职

工的给付义务。据此法院做出裁定，装修公

司股东贾某在 85万元限额内、李某在 15万元

限额内，对工伤职工高明等承担责任。

针对公司注册资金认缴的情况，王金海

认为，对于未到出资期限的股东，在一定情况

下也可以追加为被执行人。根据《全国法院

民商事审判工作会议纪要》，在注册资本认缴

制下，股东依法享有期限利益。债权人以公

司不能清偿到期债务为由，请求未届出资期

限的股东在未出资范围内对公司不能清偿的

债务承担补充赔偿责任的，人民法院不予支

持。但公司作为被执行人的案件，人民法院

穷尽执行措施无财产可供执行，已具备破产

原因，但不申请破产的，人民法院也可以追加

未届出资期限的股东在未出资范围内对公司

不能清偿的债务承担补充赔偿责任。

装修公司变更法人、抽逃注册资金逃避赔偿

公司无财产，股东来承担
法院裁定，两名股东为执行人，赔付 18万元


